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Haas Fertigbau Holzbauwerk GmbH&CoKG
A-8263  Großwilfersdorf, Radersdorf 62
T +43 3385 666-0, M bewerbung@haas-fertigbau.at

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung:

hervorragendes Betriebsklima | junges, motiviertes und erfolgreiches Team | intensive Einschulung | 
hochwertige Produkte | riesige Auswahl an Hausbauvarianten, die sich an die individuellen Kunden- 
wünsche anpassen lassen | unschlagbares Preis-Leistungsverhältnis | herausfordernde und abwechs-
lungsreiche Tätigkeit |  attraktive Provisionsregelung | ausgezeichnete Perspektiven durch ein modernes, 
innovatives Produktportfolio | viel Freiheit und Selbstbestimmung | starke Vertriebsstruktur mit hoher 
Werbepräsenz | intensive Individualbetreuung und umfassende Unterstützung durch ein erfolgreiches 
Vertriebskonzept 

ES ERWARTEN SIE

SELBSTÄNDIGER  UNTERNEHMER
für den Vertrieb 

unserer Fertigteilhäuser in der OBERSTEIRMARK

Schlüsselfertig. Ökologisch. Digital geplant. Der HOLZBAU ist wegweisend.
Starten Sie Ihre Zukunft in der Holzbranche und bewerben Sie sich bei uns als

IHR PROFIL

Verkaufstalent, Spaß am Verkaufen | verlässlich, kommunikationsstark, selbstbewusst | hohe Kommuni-
kationsfähigkeit und diplomatisches Geschick | Teamfähigkeit | Flexibilität und hohe Einsatzbereitschaft | 
selbständige Arbeitsweise | Berufserfahrung im Verkauf | Freude am Umgang mit Kunden | sicherer Umgang 
mit Computer und MS-Office (Outlook, Word, Excel, etc.) | Durchsetzungsvermögen | Eigeninitiative und 
Zielstrebigkeit

IHRE AUFGABEN
Kundenakquisition und -betreuung - Sie verstehen Ihre Bauherren - vom Erstgespräch bis zum Einzug ins neue 
Heim | abschlussorientierte  Anbotslegung - Sie besuchen Ihre Kunden auch gerne vor Ort | Vorbereitung von 
Vertragsabschlüssen -  Sie vermitteln die Vorzüge eines HAAS Hauses | Analyse des individuellen Kunden- 
bedarfs -  Sie betreuen Ihre Kunden zuvorkommend und fachkundig | team-, prozess- und projektorientierte  
Arbeit | Pflege von Netzwerken, Kundendaten und Kontakten | Pflege von Empfehlungskunden | 
Organisation und Durchführung von regionalen Aktivitäten und Vertriebsstrategien, mit denen Sie auf 
Messen, bei Aktionstagen und telefonisch neue Kunden gewinnen 


